Kafka Gyorgy

1985-ben, szoftverfejlesztoként kerliltem a Graphisofthoz. Hét évig dolgoztam ott, a héskorszakban, kemény évek
voltak, rengeteg munkaval, nagy sikerekkel. Amikor az Adobe cég magyarorszagi partnert keresett, el6szér a
Kontakt Design studioval egyiitt kezdtlink el disztribuciéval foglalkozni, majd 95 elején jobbnak lattam sajat
vallalkozast, fliggetlen céget létrehozni. Ez a cég a Trans-Europe Kift.

Grafikai, vizualis, multimédias és Internetes szoftvereket forgalmazunk viszonteladéinknak. Hagyomanyosan
olyan cégeket képvisellink, amelyek egytdl egyig a Macintosh-vilagbdl indultak. Elsésorban az Adobe-t kell
megemlitenem, talan sokan tudjak, hogy annak idején, 1985 korul az Apple, az Adobe és az Aldus hozta létre a
Desktop Publishing fogalmat: az Apple a szamitdégéppel és a Iézernyomtatédval, az Aldus a PageMaker
programmal, az Adobe pedig a PostScript lapleird nyelvvel. Ma ez az egyik legkomolyabb (zleti &g, az Apple
hagyomanyos piaca. Idékézben, korilbelll harom-négy éve, az Adobe felvasarolta az Aldust, és a PostScript
technolégiara alapulva szamtalan alkalmazoi szoftvert fejlesztett ki, ezek kdzul kétségtelendl az univerzalis
Photoshop, az lllustrator, az Acrobat, a Premier, illetve az utdbbi idében a honlapos PageMill szoftverek véltak a
legismertebbekke.

Az Adobe mellett a Metacreationt, az Extensist és a Cantét, valamint a tébb cég egyesitilésébdl l1étrejott, és
tobbek kozott a FreeHand programmal fémjelezhetd Macromediat képviseljik.

Miért az Adobe a legerésebb a piacon?

Talan azért, mert 6vék a technoldgia lelke, a PostScript - illetve most mar a pdf leird nyelv -, és erre épitették az
alkalmazéi szoftvereiket. Ma mar dollar milliardokat forgalmazé cég. Ugy tudom, hogy az Adobe vezetoje az
Apple igazgatoétanacsanak is tagja, sét valamikor, a nyolcvanas évek vége felé, az Apple-nek is volt kortlbelll tiz
szazalék tulajdonrészesedése az Adobe-ban.

De a tdbbi, altalunk képviselt cég is hagyomanyosan Macintoshos vallalat, mindannyian a Macintosh-platformra
fejlesztettek elészor. A Macintosh-vilagban mindig nagyon jé szoftverek jelentek meg. Szerintem az is mutatja,
hogy a Macintosh-vildg magasabb szint{, erésebb, jobb, hogy a legtdbb olyan programnak, ami a Mac-platformon
sikert ért el, j6 esélye volt arra, hogy a Windows felhasznaléknal is megallja a helyét. Erdekes, hogy forditva nem
igaz az allitds: nem nagyon tudok olyan szoftverrdl, ami elébb PC-n volt sikeres, és késébb a Macintosh-os
valtozatat is keresték volna. Ez nem csak a kiadvanyszerkesztd, hanem a CAD-es tervezd programokra is igaz.

A kilencvenes évek legelején a Graphisoft amerikai irodajat vezettem, és volt alkalmam az ottani piacot figyelni:
példaul az AutoCad Macintosh-verzidja azért nem lehetett sikeres, mert az Apple filozéfigjat, a felhasznaldbarat
interfészt, a legdrdlildé meniikkel, az ablakokkal, az alma mentvel, nem tudtak adaptalni. Az a szoftver, ami erre
nem figyelt eléggé, nem is valhatott sikeressé.

Es a valsag idején?

Az Apple mindig ciklikus cég volt, egyszer font, egyszer lent. En nagyon régéta kdvetem a Macintosh torténetét:
1983-ban, még egyetemistaként - az ELTE TTK programtervezé matematika szakan tanultam -, kimentem
Franciaorszagba, és sikeriilt egy néhany hetes, amolyan nyari munkat kapnom egy Apple-viszonteladonal.
Lisakat arultunk. Akkoriban Magyarorszagon még nem nagyon hallottuk az Apple nevét.

Itthon a Graphisoftnal kezdtek el6szér Apple Lisara programokat fejleszteni. En szoftveresnek mentem oda, de
elég hamar atkerlltem a kereskedelemmel foglalkozé csapatba, nagyjabdl én épitettem ki a disztributori
halézatot. Mindig jobban érdekelt a kereskedés és az lzletépités, mint a programozas. Sok olyan kisebb céget,
partnert sikerilt a Graphisoftnak szereznem, ami mara viszonylag nagyra nott.

Csak érdekességképpen emlitem meg, hogy azt hiszem, én hoztam be az els6 Iézernyomtatot és az elsd
HyperDrive-ot Magyarorszagra. Sikertlt kidolgozni egy kereskedelmi megallapodast, hogy a CAD-es
szoftverekért cserébe, kapunk Franciaorszagban egy lézernyomtatot, meg egy Macintosh Plus-t. Addig, 1986-ig
nalunk nem létezett Iézernyomtatd, a Cocom-listan szerepelt. Valészinlileg ennek kdszdnhetd, hogy
Franciaorszagban figyelt a titkosrendérség, talan nem nagyon tudtak, hogy pontosan mit is csinal naluk ez a
magyar fiatalember. Hallottam a partnereimtdl, hogy érdeklédtek utanam, allitélag azt is tudtak, hogy mikor
utaztam be Franciaorszagba, és mikor jovok vissza. De nem toértént semmi. A nyomtatoét és a gépet egyszerre,
két, j6 nagy dobozban hoztam. Ez foltGnhetett a parizsi Orly repll6téren, azt is biztosan tudom, hogy figyeltek, de
hozzam soha nem széltak.

Az Apple Lisa-ra hogyan emlékszik?

Nagyon j6, komoly szamitdgép volt, viszonylag nagy képernyodvel. Erdsebb, nagyobb tudasu volt, mint az els6
Macintosh. Lehet, hogy meglepdnek tinik, de talan korabban jott ki, mint kellett volna, mert megeldzte a korat.
Ugyanis amikor ezek a gépek megjelentek, nem nagyon létezett rajuk irt szoftver. Azt hiszem, Bojar Gaborék
Németorszagba mentek ki egy kiallitasra, hogy "eladjak" munkaerejiket és programozéi tudasukat. A német
Apple-lel sikerult olyan megallapodast kétnitk, hogy kaptak gépeket, meg valamennyi pénzt, hogy
kifejleszthessenek egy haromdimenzids programot - ez volt a Radar, az ArchiCad eléde.

Magyarorszagon hol lehetett szervizelni a Lisakat?
Ezeket a gépeket nem kellett szervizelni, ezek nem romlottak el. Nagy kar, hogy a magyarorszagi Apple-jelenlét



nem akkor kezdddhetett el. A Graphisoft 1989-ben kapta meg a disztribucios jogot, de mar két évvel korabban
megkezdte a targyalasokat. Ezt a kapcsolatot én hoztam 6ssze, mert amikor az ArchiCadet arultam
Franciaorszagban, megismerkedtem Gilles Mouchenet-vel. Akkoriban hozza tartozott szamos orszag ellatasa, 6
felelt a mi régionkeért is. '87-ben folmerllt a gondolat, hogy j6 lenne az Apple gépeit Magyarorszagon értékesiteni,
el is kezdddtek a targyalasok Parizsban a Graphisoft és Mouchenet tr kdzott. Ugy nézett ki, hogy megkapjuk a
disztribuciot, de a szamitastechnikai embargd miatt az amerikai Apple attél félt, hogy elveszitené az ottani
korméanyzati megrendeléseket. Leallitottak a targyalast. Pedig, ha mindez sikerul, és '87-ben el tudtuk volna
kezdeni az eladasokat, a Macintosh-nak olyan piaci részesedése lenne Magyarorszagon, mint Nyugat-
Eurépaban; igy, mire ‘89-ben felljitottuk a targyalasokat, és Iétrejott a megallapodas, az oriasi
vamkedvezmények miatt mar nagyon elterjedtek a PC-k.

En ebben a masodik targyalasi menetben mar nem vettem részt, a Graphisoft amerikai cégét vezettem. Szigeti
Andras lett a disztribucios leanyvallalat vezetdje. Csak halkan mondom, hogy nem sokat kéltottek reklamra, nem
ismertették meg kellden az emberekkel a Macintosh elényeit, talan nem is volt ra pénziik, de ugy-ahogy elindult
az Apple magyarorszagi torténete.

Milyen piacra szamithattak volna 1987-ben?

Rengeteget utaztunk kilféldre, én Graphisoftosként gyakorlatilag minden masodik héten Franciaorszégban,
Belgiumban vagy Svédorszagban voltam. Nagyon jé ralatasunk volt arra, hogy mi mindenre hasznaljak a gépet.
Franciaorszagban ma is iszonyu erds az Apple, akkoriban tizendt szazalék koruli volt a piaci részesedése, de
Svédorszagban, Belgiumban, Olaszorszagban is magas volt az aranyuk. Erdekes, hogy példaul Németorszagban
nem annyira, a németek vonalasabbak. A Macintosh dizajnjat, filozéfiajat, a rendszer grafikusabb, elére
mutatébb, talan mavészibb voltat a "kénnyedebb" orszagokban kedvelik jobban. Nagyon sok épitészeti irodaban,
amikor az ArchiCadet arultam, mar ott volt az asztalokon a Macintosh, mert a vizualis munkakra, a rajzolasra,
tervezésre sokkal inkabb azt hasznaltak.

Mivel az ArchiCadet Macintoshra fejlesztettik, és Franciaorszagban is el tudtuk adni, biztunk abban, hogy a
szoftver Magyarorszagon is keresett lenne. Jottek a valtozasok, sejteni lehetett, hogy a Macintosh elényeit sok
terlleten hasznalnak, persze elsésorban a kiadvanyszerkesztésben - mint ahogy be is igazolédott, hogy a
nyomdak, a szerkesztoségek alkotjak a felhasznalok legnagyobb részét.

Mennyi ideig volt Amerikaban?

Két évig; 91 kdzepén jottem haza. Elsésorban azokkal az Apple-menedzserekkel keriiltem kapcsolatba, akik az
épitészeti teriiletért feleltek. Az amerikaiak j6 targyaldk, nyitott (izletemberek. Ok is lattak az ArchiCad elényeit.
Par honapi, nagyon kemény munka utan tartos és jelentds forgalmat siker(lt elérniink. Volt még egy Maces
tervezd program, a francia ArchiTrion, az volt a kdzvetlen vetélytarsunk, ezt késobb sikerult kittnink a piacrol.

Hogy emlékszik: érdekelte az amerikai Apple-t Magyarorszag?

’89-t8l egyre jobban odafigyeltek a térségre. Erdekiikben allt, hogy Magyarorszagon is legyen egy szervezet,
megfeleld Iétszammal, megfeleld6 emberanyaggal. Késdbb a Graphisoft eladta az érdekeltségeit egy libanoni
tzletembernek, Nabil Boustrossnak, és létrejétt az Apple IMC.

A mi céglink pedig mara a magyarorszagi Macintosh-os szoftver piac legnagyobb forgalmazdja lett, és a
legtobb Apple-viszontelado a partneriink. Ilgaz, hogy ma a PC-s valtozatok jelentik a forgalom nagyobb részét,
viszont a bevételt, az izleti hasznot tekintve jobb a Macintosh-ok aranya. Egyébként itt, a Trans-Europe-nal, az
irodai adminisztraciétol a marketingen at a bemutatokig, szintén elkdtelezett Macintosh-felhasznaldk vagyunk.
Ennek féleg érzelmi okai vannak, masrészt én, mint cégvezeto, jobbnak is tartom a Macintosht.
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